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Отчет по результатам исследования 

«Подготовительные курсы юридического факультета МГУ» 

1.«СЛУШАТЕЛИ ПОДГОТОВИТЕЛЬНОГО ОТДЕЛЕНИЯ: СОЦИАЛЬНО-ДЕМОГРАФИЧЕСКИЕ 

ХАРАКТЕРИСТИКИ»:  

В качестве объекта исследования выступают слушатели 

подготовительного отделения юридического факультета, обучающиеся по 

Интенсивной программе подготовки к поступлению в вуз для учащихся 11 

классов, по Базовой программе подготовки к поступлению в вуз для учащихся 

10 классов.  

Метод исследования - анкетный опрос. Инструментарий исследования 

включает в себя вопросы по нескольким направлениям, касающихся разных 

аспектов образовательных и профессиональных стратегий будущих 

потенциальных абитуриентов, об основных мотивах их поступления в 

университет, о преимуществах выбора именно юридического факультета МГУ, 

о необходимости совершенствования информационных источников в целях 

привлечения на факультет способной и мотивированной молодежи. 

 Было опрошено 114 человек, из них – 61% юношей и 39% девушек. 

Подавляющее большинство респондентов обучаются в классах правового 

профиля (86,8%)  на «отлично» и «хорошо» (см.рис.1)  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Отлично
20%

Отлично и 
хорошо

53%

Хорошо
12%

Хорошо и 
удовлет-

ворительно
14%

Удовлет-
ворительно

1%

Рис. 1 Успеваемость  слушателей подготовительного 
курса (%)



2 
 

 

В основном, сфера профессиональной деятельности родителей 

школьников - правовая и финансово-экономическая (см.рис.2). 

 

 

Подавляющее большинство родителей слушателей            подготовительных 

курсов имеют высшее образование (см. рис.3)  
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Рис. 2 Сфера профессиональной деятельности родителей
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Что касается материального положения слушателей подготовительных 

курсов Юридического факультета, то следует отметить, наибольшая их часть 

попадает в категорию «высокий доход», в то время как категория «низкий 

доход» остается малочисленной (см.рис.4).  

 

 

2. Мотивы выбора образовательных и профессиональных траекторий 

слушателей подготовительных курсов 

 

Абсолютное большинство слушателей подготовительных курсов 

отметили, что получают высшее образование не только для того, чтобы иметь  

диплом, но и стать профессионалом, быть востребованными и успешными на 

рынке труда (см. табл. 1). Также для большинства респондентов очень важно не 

только иметь в будущем высокую зарплату, но и возможность реализовать цели 

личностного роста и саморазвития. Примерно две трети опрошенных хотят 

обрести высокий статус в обществе. При этом подавляющее большинство 
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Рис. 4 Материальное положение семьи (%)



4 
 

опрошенных не считают необходимым заниматься научной деятельностью (см. 

табл.1). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

С помощью факторного анализа можно построить типологию мотивации 

выбора образовательной траектории слушателями подготовительных курсов 

Юридического факультета. Результаты тестов свидетельствуют о пригодности 

имеющихся данных для факторного анализа (см.табл.2). 

 

Таблица 2.  Результаты тестов «КМО» и «Бартлетта»  

Мера адекватности и критерий Бартлетта 

Мера выборочной адекватности Кайзера-Мейера-Олкина. ,618 

Критерий сферичности Бартлетта Прибл. хи-квадрат 255,595 

ст.св. 105 

Знч. ,000 

 

 

 

Таблица. 1 Мотивы слушателей подготовительных курсов о продолжении обучения в вузе (%) 

№ Варианты ответов Важно Менее важно Совсем не важно 

01. Получить   диплом о высшем образовании 98,2 1,8  

02. Стать профессионалом 90,1 9,9  

03. Гарантия  трудоустройства 84,5 14,5 0,9 

04. Приобрести профессию, соответствующую 
интересам и склонностям 

81,8 17,3 0,9 

05. Иметь высокий доход 77,5 21,6 0,9 

06. Нравится учиться 71,7 25,7 2,7 

07. Приобрести полезные связи 71,2 22,5 6,3 

08. Приобрести высокий статус в обществе 64,9 29,7 5,4 

09. Интересное общение  со сверстниками в 
студенческой среде 

59,6 32,1 8,3 

10. Иметь возможность работать за границей 41,4 37,8 20,7 

11. Продолжить семейную традицию 18,3 25,7 56 

12. Найти спутника жизни 18,3 38,5 43,1 

13. Получить отсрочку от службы в армии 14 14 72 

14.  По желанию родителей 9,3 45,4 45,4 

15. Планирую заниматься научной деятельностью 9 52,3 38,7 
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Согласно полученным данным, на основании мотивов о продолжении 

обучения выделены шесть типов слушателей подготовительных курсов (см. 

табл. 3)  

 

Таблица 3. Мотивы слушателей подготовительного курса о продолжении обучения в вузе.  

Факторный анализ. 

Компоненты факторной 

модели 
Переменные исходного массива  Коэффициенты 

корреляции 

Фактор 1. 

«Традиционалисты» 
Продолжить семейную традицию 

Приобрести высокий статус в обществе 

Интересное общение  со сверстниками в 

студенческой среде  

,740 

,657 

,598 

 

Фактор 2. 

«Профессионалы» 
Гарантия  трудоустройства  

Стать профессионалом 

Иметь высокий доход 

,805 

,662 

,556 

Фактор 3. 

«Приспособленцы» 
Найти спутника жизни 

Приобрести полезные связи 

Интересное общение  со сверстниками в студенческой 

среде    

,744 

,701 

,419 

Фактор 4. «Инноваторы» Нравится учиться  

Приобрести профессию, соответствующую интересам 

и склонностям 

Вопреки желанию родителей  

,799 

,760 

 

-,418 

Фактор 5. 

«Космополиты» 
Планирую заниматься научной деятельностью 

Иметь возможность работать за границей 

Приобрести высокий статус в обществе 

,783 

,534 

,454 

Фактор 6. «Прагматики» Получить   диплом о высшем образовании 

По желанию родителей    

   

,776 

,528 

 

Образовательные стратегии трети респондентов связаны с получением 

нескольких высших образований. Примерно двое из пяти планируют поступать 

в магистратуру, каждый десятый считает достаточным получение степени 

бакалавра (см.рис. 5). 
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Интересно отметить, что среди школьников, желающих поступить на 

Юридический факультет МГУ два респондента из пяти стремятся к получению 

степени интегрированного магистра, а треть – дополнительно получить другую 

специальность. 

Самыми важными факторами для поступления в вуз подавляющее 

большинство опрошенных считает высокий балл по ЕГЭ, интерес к получению 

знаний и дополнительную самоподготовку, две трети считают необходимым 

условием обладание способностями и посещение подготовительных курсов. 

Половина школьников отмечает необходимость занятий с репетиторами, и 

лишь треть видит смысл участия в олимпиадах (см. табл. 4). 
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Таблица 4. Условия, необходимые для поступления в вуз, по мнению слушателей (%) 

№ Варианты ответов Очень важно Менее важно Совсем не важно 

01. Высокий балл по ЕГЭ 97,4 2,6  

02. Интерес к получению знаний 85,7 13,4 0,9 

03. Дополнительная самоподготовка 83,8 15,3 0,9 

04. Призвание, способности 60,4 35,1 4,5 

05. Учеба на подготовительных курсах 60,2 35,4 4,4 

06. Занятия с репетиторами 50 40 10 

07. Хорошая школа 42 43,8 14,3 

08. Участие/победы в олимпиадах 37,2 52,2 10,6 

09. Возможность заплатить за учебу 23,4 50,5 26,1 

10. Низкий конкурс в вузе 22,5 58,6 18,9 

11. Связи и знакомства 17,1 55 27,9 

 

В ряду предпосылок успешного поступления в вуз, следует отметить 

самостоятельное расширение кругозора, изучение дополнительной литературы 

по профильным предметам. Около половины респондентов заявили, что 

приходится много читать, если хочешь учиться в престижном учебном 

заведении (см.рис. 6). 

 

 
 

 

Интенсивная подготовка к поступлению в вуз в сочетании с неумением  

организовать свое личное время  препятствует  раскрытию в полной мере 

личностного потенциала  будущих абитуриентов. Половина опрошенных 
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Рис. 6 Изучение дополнительной литературы по профильным 
предметам
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свидетельствует о наличии учебных перегрузок и защитных реакций от них в 

форме «лени», наличие которой отмечает треть респондентов (см.рис.7). 

 

 
Подавляющее большинство слушателей подготовительных курсов 

сделали осознанный выбор в пользу получения юридической специальности. 

Более половины школьников подготовительных курсов хотели бы поступить на 

Юридический факультет МГУ. Примерно каждый четвертый планирует 

поступать на юридический факультет, но не обязательно в МГУ (см. рис.8).   
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Абсолютное большинство тех, кто мечтает поступить на Юридический 

факультет МГУ, считают, что необходимым условием успеха является 

самоподготовка, интерес к получению знаний, две трети же из них 

рассматривают в качестве таковых призвание и способности, а не полезные 

связи и знакомства. 

Для того, чтобы эффективно выстраивать позиционирование факультета в 

целях привлечения способных и мотивированных абитуриентов, необходимо 

выяснить его преимущества на рынке образовательных услуг. Полученные 

данные свидетельствуют о том, что решающими факторами выбора для 

слушателей подготовительных курсов являются критерии, связанные с 

имиджем, репутацией, высоким качеством образования и востребованностью 

его выпускников на рынке труда (см.рис. 9).   
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Соотношение возможностей и рисков, возникающих при определении 

приоритетных вузов, создает сложную ситуацию выбора для абитуриента.  

МГУ является безусловным лидером для подавляющего большинства 

школьников подготовительных курсов юридического факультета. Второе и 

третье места соответственно распределились между МГЮА имени 

О.В.Кутафина и МГИМО, а четвертое и пятое – заняли, соответственно, НИУ 

ВШЭ и РГГУ (см.рис. 10). 

 

Данное распределение, подтверждается и выявленным порядком предпочтений 

абитуриентов в случае его поступления сразу в несколько вузов (см.рис.11). 
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Рис. 10 Наиболее привлекательные вузы с точки зрения 
потенциальных абитуриентов (%)
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При этом окончательный выбор вуза определяется такими факторами как 

бюджетная основа обучения и престижность вуза вне зависимости от стоимости 

обучения в нем. Согласно полученным данным, более половины школьников 

подготовительных курсов выберут бесплатное обучение, в то время как треть -  

предпочтет высокий статус вуза, даже на коммерческой основе (см. рис.12).  
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Рис. 11 Приоритетный  выбор вуза при условии поступления в 
несколько ведущих юридических вузов  (%)
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Среди жизненных ориентиров старшеклассников абсолютно доминируют 

ценности качества жизни: хорошее образование, успешная карьера, личное 

счастье и интересная работа. Указанные ценности имеют самодостаточный 

характер. В то же время повышение социального статуса и достижение 

влиятельности носит скорее инструментальный характер, и полагается 

жизненной целью лишь третью респондентов (см. табл. 5). 

 

Оценка личностных качеств сверстников со стороны респондентов 

фиксирует абсолютное преобладание интенций личного самоутверждения в 

ущерб профессионально требуемым характеристикам сосредоточенности, 

дисциплины и ответственности будущего юриста (см. табл.6 ). 

Таблица 5.   Твои жизненные ориентиры: 

№ Варианты  ответов Буду стремиться 
всеми силами 

Буду пытаться Хотелось бы, 
но вряд ли 

смогу 

Пока нет 
такой 
цели 

02. Получить хорошее образование 
 

83,3 14 - 2,6 

01. Сделать успешную карьеру 
 

79,6 16,8 1.8 1,8 

09. Достойно прожить свою жизнь 79,5 14,3 3,6 2,7 

07. Создать счастливую семью 71,7 17,7 1,8 8,8 

04. Найти интересную работу, 
приносящую удовлетворение 

68,1 24,8 2,7 4,4 

10. Иметь много настоящих, верных 
друзей 

63,1 27 4,5  

03. Найти высокооплачиваемую работу 
 

62,8 35,4 0,9 0,9 

05. Стать богатым человеком, 
наслаждаться жизнью 

37,5 48,2 6,3 8 

06. Иметь собственный бизнес 28,3 33,6 15 23 

08. Войти в круг богатых и влиятельных 
людей 

20,7 43,2 13,5 22,5 
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3.ДОСТИЖЕНИЯ И УВЛЕЧЕНИЯ СЛУШАТЕЛЕЙ ПОДГОТОВИТЕЛЬНЫХ КУРСОВ  

 

Важным инструментом отбора наиболее мотивированных и способных 

абитуриентов являются олимпиады различных уровней.  Практически все 

школьники, обучающиеся на подготовительных курсах, являются активными 

участниками олимпиадного движения. Значительная доля респондентов 

принимала участие в районной олимпиаде, примерно треть – в городской, 

каждый одиннадцатый опрошенный отбирался на олимпиаду всероссийского 

уровня (см рис.13).  

 

 

 

 

 

 

 

Таблица 6. Какими личностными качествами обладают твои сверстники? (%) 

№ Варианты ответов  Обладают  Недостаточно 
обладают    

Не обладают 

01. Общительность, коммуникабельность 82,9 15,3 1,8 

02. Умение логически мыслить 57,7 38,7 4,5 

03. Доброта, забота об окуружающих 51,8 42,9 5,4 

04. Умение работать в команде 49,1 40,9 10 

05. Настойчивость, нацеленность на результат 47,3 47,3 5,4 

06. Наличие фактора самомотивации 40,5 45,9 13,5 

07. Целеустремленность и усердие в учебе 33,9 56,3 9,8 

08. Стремление к самообразованию, 
самосовершенствованию 

33 55,4 11,6 

09. Высокая степень ответственности и 
надежности 

31,5 56,8 11,7 

10. Работоспособность и самодисциплина 29,7 53,2 17,1 

11. Иное 0,9   
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В олимпиаде на Юридическом факультете МГУ участвовала значительная 

доля опрошенных (43%) (см табл.7).  

Научные мероприятия и конференции факультета, День науки 

периодически посещают примерно каждый пятый школьник подготовительных 

курсов (см.табл.7).  
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Рис. 13 Участие в олимпиадах/конференциях (%) 

Таблица 7. Какие мероприятия и курсы на юридическом факультете ты посещал/посещаешь? (%) 

№ Варианты ответов Да, 

периодически 

Да, 

однажды 

Нет Нет, не 

слышал об 

этом 

03. Подготовительные курсы 100 - - - 

05. Олимпиада 43 24,3 29 3,7 

01. Дни открытых дверей 32,7 39,3 28  

06. Образовательные выставки 10,6 17,3 54,8 17,3 

12. Встречи с известными выпускниками 7,7 13,5 55,8 23,1 

02. День науки 6,8 9,7 64,1 19,4 

11. Встречи с руководством  ЮФ 6,8 9,7 60,2 23,3 

08. Научные мероприятия факультета 6,7 11,5 62,5 19,2 

07. Научные конференции для школьников 5,8 18,4 49,5 26,2 

04. Дистанционные курсы 5 10 73 12 

09. Школа права 3,9 8,7 68,9 18,4 

10. Летняя практика юридического факультета 2 1 66,7 30,4 

13. Спортивные, культурные мероприятия 

факультета 
2 3,9 72,5 21,6 
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Победителем в спортивных соревнованиях является каждый десятый  

респондент. Школьники подготовительных курсов указали следующие виды 

спорта, которыми они занимались в последние два года: футбол, гандбол, легкая 

атлетика, акробатический рок-н-рол, волейбол, пулевая стрельба, академическая 

гребля, хоккей, современное пятиборье и т.д. Серебряный или золотой значок 

имеют 13,9% опрошенных.  

В волонтерской деятельности принимали участие 16,7% респондентов. 

Значительная часть слушателей подготовительного курса (38,9%) имеет 

награды и поощрения в связи с занятиями музыкой, художественным 

творчеством, танцами(см. рис.14). 

 

 

 

 

4. ЭФФЕКТИВНОСТЬ ФОРМ ПРОДВИЖЕНИЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ УСЛУГ ЮРИДИЧЕСКОГО 

ФАКУЛЬТЕТА  

Приоритетными каналами продвижения являются современные сетевые 

формы коммуникации. Наибольшей популярностью пользуются официальные 

сайты МГУ и Юридического факультета.  Другим важным источником 

информации является общение в межличностных сетях. Также треть 
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Рис. 14 Достижения за последние два года (%)



16 
 

респондентов отмечает встречи и мероприятия, проводимые в университете 

(см.рис. 15). 

 

Большинство респондентов пользуются поисковой системой Google, половина – 

Яндекс (см.рис.16). 
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Предпочтительными формами представления информации о Дне 

открытых дверей, по мнению половины респондентов, являются объявления о 

предстоящих событиях, рекламные буклеты и видео-отчеты.Их эффективность 

отмечает треть опрошенных (см.рис.17). 

 

 

Важным инструментом привлечения абитуриентов является официальный 

сайт юридического факультета. В качестве основных направлений оптимизации 

его содержания респонденты предлагают более наглядное представление 

информации о правилах приема на факультет, свидетельства выпускников 

последних лет о существующих карьерных перспективах, совершенствование 

техники навигации по сайту (см.рис. 18). 
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Рис. 17.  Форма представления информации на Дне открытых дверей  
на сайте Юридического факультета МГУ (%)
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В качестве дополнительных каналов продвижения образовательных услуг  

юридического факультета респондентам предлагается возможность  участия в 

Летней правовой  школе. Более половины школьников хотели бы принять 

участие на бесплатной основе, а примерно треть согласны участвовать на 

коммерческой основе (см. рис.19). 
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Другой эффективной возможностью привлечения абитуриентов может 

стать участие в конкурсе исследовательских  и проектных работ для 

школьников. Результаты опроса показывают, что значительная часть 

респондентов хотела бы участвовать в данных мероприятиях (см. рис. 20).  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Интенсивный режим занятий на подготовительных курсах Юридического 

факультета МГУ одобрили около половины участников опроса (см.рис. 21). 
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Выводы: 

 

 Базовой предпосылкой обретения возможностей выбора 

собственной образовательной траектории является обладание 

высокими баллами по результатам ЕГЭ.  Этот формальный фактор 

входит в коллизию с самим наличием потребности выпускника 

школы в самообразовании, с личным интересом к процессу 

обретения знаний. С точки зрения слушателей естественным 

выходом является реализация собственного призвания путем 

обучения на подготовительных курсах Юридического факультета 

МГУ. Данное исследование свидетельствует о том, что именно, 

категория слушателей подготовительных курсов, характеризуется в 

значительной степени наличием мотивации к обучению. 

 Преимуществами Юридического факультета МГУ, которые 

способны повлиять на выбор вуза абитуриентом являются высокое 

качество образования и устойчивая преемственность академических 

традиций. Это открывает для выпускника университета уникальную 

возможность получить престижную работу, в том числе, и в органах 

государственных власти. При этом две трети слушателей 

подготовительных курсов подчеркивают высокую востребованность 

выпускников на рынке труда в целом.  

 Высокая стоимость обучения неприемлема лишь для половины 

респондентов, а треть из них выберет престижный вуз, в том числе и 

Юридический факультет МГУ, при любой стоимости 

образовательных услуг.  

 Согласно полученным данным, ближайшими конкурентами 

Юридического факультета являются МГЮА имени О.Е.  Кутафина, 

МГИМО и НИУ «ВШЭ». Следует отметить, что для слушателей 
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подготовительных курсов   безусловным приоритетом остается 

выбор в пользу Юридического факультета МГУ. 

 В результате применения факторного анализа была построена 

типология мотивов выбора образовательных траекторий 

старшеклассников подготовительных курсов. Как выяснилось, 

возникает проблемное напряжение между стремлением к 

завершенности классического университетского образования в 

формате «интегрированного магистра» («традиционалисты») и 

творческим преодолением ограничений устоявшихся образцов 

(«инноваторы»). Обнаруживается своеобразный феномен 

«космополитизма» (ориентация на эмиграцию) у «инноваторов», с 

одной стороны, и склонности к обыденному практицизму (получить 

«корочки») у «прагматиков», с другой стороны. Данный факт 

объясняется определенным «смещением» от традиций к инновациям 

и от профессионализации к полюсу прагматизма жизненных 

ориентиров респондентов. 

 Анализ жизненных ориентиров слушателей подготовительных 

курсов определил абсолютный приоритет качественных критериев 

стиля жизни над инструментальными задачами повышения 

социального статуса и обретения влиятельных позиций в обществе. 

Вместе с тем, эмоциональные категории личностного 

самовыражения безусловно доминируют над совершенно 

необходимыми любому будущему юристу факторами 

сосредоточенности, личной самодисциплины и необходимости 

обретения профессиональных навыков. Это смещение жизненных 

ориентиров школьников представляется одним из основных 

противоречий выявленным в ходе исследования. Полученные 

данные показывают, оценивая своих сверстников, респонденты 



22 
 

дают себе отчет в широкой распространенности таких характерных 

черт  как недостаток целеустремленности и последовательности в 

образовательных усилиях. 

 Данные исследования свидетельствуют о том, что серьезным 

препятствием на пути личных достижений выпускников школы 

являются серьезные перегрузки в ходе учебного процесса и 

подготовки к сдаче ЕГЭ. Альтернативными путями 

перераспределения бюджета времени могли бы стать посещение 

подготовительных курсов МГУ по субботам в интенсивном режиме 

(6- 8 академических часов в течение месяца). 

 Отбор и привлечение наиболее способных и мотивированных 

выпускников школ в значительной мере зависит от 

совершенствования методик организации проведения олимпиад.  

         Дополнительными инструментами здесь могут стать участие          

абитуриентов в Днях науки на факультете, в конкурсах 

исследовательских и проектных работ школьников, регулярность 

проведения Летней правовой школы. 

 Наиболее эффективными каналами коммуникации являются 

межличностные и сетевые контакты факультета с потенциальными 

абитуриентами, нуждающиеся в определенной оптимизации 

содержательной и презентационной части подачи информации. 

Предпочтительными формами общения абитуриенты считают личные 

встречи с преподавателями факультета и свидетельства «истории 

успеха» недавних выпускников факультета. 

 

 

 


